
   

Pacote Office Completo, Técnicas de Vendas,   

   

EXPERIÊNCIAS     

Grupo Petrópolis  (2022 – Atualmente)   

Vendedor  

• Atendimento presencial ao cliente;   

• Apresentação de portfólio de produtos;   

• Prospecção de novos clientes;   

• Análise crítica de mercado, produtos e preços;   

• Negociação de preços,   

  

Ambev CDD Volta Redonda S/A (2013 – 2020)   

Vendedor  

• Elaboração de mapas cotação com negociação de preços; prazos de entrega e pagamento  

• Pesquisa de mercado;  

• Atendimento ao cliente;  

• Pós-venda com foco na satisfação de atendimento e entrega;  

• Implantação junto ao CDD de produtos novos;   

• Acompanhamento de mercado (Nielsen)  

   

Unilider Distribuidora S/A (2007 – 2010)   

Vendedor  

• Cadastro de clientes novo;  

• Criação de métodos de abordagem ao cliente com inclusão de inovações de produtos;  

• Atendimento presencial e por telefone de clientes;  

   

    PÚBLICA       


